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DO KOGO KIEROWANE JEST SZKOLENIE?

Szkolenie dedykowane jest dla przedsiebiorcéw planujacych rozpocza¢ wspdtprace z rynkami
zagranicznymi, w szczegdlnosci krajami Zatoki Arabskiej oraz zainteresowanych rozwijaniem
dtugofalowych kontaktéw biznesowych z globalnymi partnerami.

CO ZYSKUJESZ

® Cenna wiedze praktykoéw, ktérg mozesz wykorzysta¢ natychmiast w miedzynarodowych dziataniach
biznesowych

® Praktyczne porady z zakresu komunikacji miedzykulturowej, ktére wzmocnia pewnosc siebie

® Wiedze, dzieki ktorej podniesiesz jakos¢ komunikacji z miedzynarodowymi partnerami i unikniesz
kosztownych btedéw

® Rozwiniecie umiejetnosci pracy w srodowisku miedzynarodowym.

CENA: 997 zt netto
W cene wliczona jest przerwa kawowa oraz materiaty szkoleniowe.

CZAS TRWANIA: 3 godziny.

Zgtoszenia prosimy kierowac na:




PROGRAM

Mentalnosé partneréw z krajow Zatoki Arabskiej

® Dlaczego kultura innych krajéw stanowi problem dla przedsiebiorcéw wkraczajgcych na nowe rynki?

® Kompetencja migedzykulturowa - czyli czego wymaga sie od dzisiejszych lideréw?

® Jak pozyskiwac i utrzymac partneréw biznesowych na Bliskim Wschodzie? (Kraje Rady Wspétpracy Zatoki)
® Jak pokona¢ przeszkody kulturowe w biznesie? Poznaj strategie praktykéw poparte nauka?

® Jak przygotowa¢ sie do pierwszego kontaktu z partnerami z krajéw Zatoki Arabskiej?

® Jak dostosowac strategie marketingowsa i wizerunkowg do zagranicznych rynkéw?

Uwarunkowania prawne dla przedsiebiorcéw w krajach Zatoki Arabskiej

® Jak wyglada system prawny w krajach Zatoki?

® Jak prowadzi¢ dziatalno$¢ gospodarcza w kraju muzutmariskim?

® Na co zwracac uwage podpisujgc umowy z kontrahentem z krajéw Zatoki?
® Czy mozna uzyska¢ finansowanie w banku muzutmarskim?

® Na czym polega bankowos¢ "bezodsetkowa"?




PROWADZACY

Anna Slezak-Gasiorowska

Katarzyna Richter

Radca prawny w kancelarii JGBS Biernat & Partners. Specjalistka i pasjonatka prawa
muzutmarnskiego.

Doswiadczenie zdobywata w renomowanych kancelariach, zajmujgc sie m.in. prawem
gospodarczym i prawem cywilnym takze w aspekcie miedzynarodowym, a takze jako
prawnik wewnetrzny w najwiekszych miedzynarodowych korporacjach.

Autorka licznych publikacji branzowych i naukowych z zakresu prawa muzutmanskiego,
prelegent na szkoleniach o tematyce zwigzanej z prawem muzutmanskim. Swoich
klientéw, takze tych z Bliskiego Wschodu, reprezentuje przed sagdami i urzedami.
Absolwentka prawa na Woydziale Prawa i Administracji, arabistyki na Wydziale
Orientalistycznym oraz Miedzywydziatowych Indywidualnych Studiéw Humanistycznych
na Uniwersytecie Warszawskim.

Obecnie przygotowuje prace doktorskg z zakresu muzutmariskiego prawa cywilnego w
kontekscie rozwigzan finansowych w Katedrze Prawa Cywilnego Poréwnawczego na
Uniwersytecie Warszawskim.

Zatozycielka Deal with Culture - firmy szkoleniowo — doradczej z zakresu komunikacji
miedzykulturowej. Psycholog miedzykulturowy z miedzynarodowym doswiadczeniem. Od
ponad 10 lat rozwija sie w $rodowisku wielokulturowym, pracowata z przedstawicielami
ponad 100 narodowosci, odwiedzita blisko 100 krajéw. Doradza w zakresie komunikacji
miedzykulturowej oraz rekrutacji. Specjalizuje sie w krajach Zatoki Perskiej. Ttumaczy
réznice miedzykulturowe, odpowiadajac na aktualne potrzeby biznesu. Bazuje na naukach
spofecznych oraz miedzynarodowym doswiadczeniu we wspdtpracy z najwigekszymi
Swiatowymi markami takimi jak Emirates, Etihad czy Qatar Airways.

Wyktadowczyni oraz autorka publikacji o tematyce podrézy i komunikac;ji
miedzykulturowej w biznesie. Pomystodawca i organizator migdzynarodowego programu
mentorskiego Przekrocz Granice.




